
本报综合报道 近日，北京
一家私募机构备案了一只10年
封闭期的产品，引发市场关
注。近几年曾有多只封闭期在
5年以上的私募产品发行，有的
产品封闭期长达15年。记者调
查发现，认购此类产品的投资者
多为私募机构的老客户，或是一
些家族资金。

业内人士对于封闭期较长
的产品看法各异。有人认为，
较长的封闭期既有利于投资者
避免追涨杀跌，也有利于基金
经理进行长期价值投资；也有
人认为，此类产品对资金流动
性有较大挑战，同时也对基金
经理和机构的持续性投研能力
提出较高的要求。

长封闭期私募产品再现
业内人士看法各异

▶▷私募再推10年期产品

记者获悉，北京久阳润泉资本(简
称“久阳润泉”)7月备案了一只10年期
私募基金产品，该产品设置10年封闭
期，封闭期内不许赎回，封闭期过后每
月设置开放日赎回。

久阳润泉称，设立该只产品是为
响应 5 月 15 日上交所与资产管理机
构、高校等 66 家机构共同发布的《资
本市场价值投资与长期投资倡议》的
号召。坚持价值投资理念，重视基本
面分析；坚持长期投资理念，理性看
待市场波动；积极践行社会责任，主
动服务国家重大发展战略；坚持正确
的投资观和业绩观，建立长期考核机
制，不片面追求短期业绩或规模排名；
资产管理机构应当积极提升投研能
力，开发更多适配价值投资和长期投
资的产品，满足广大投资者的需求。

近几年，有多只较长封闭期的私
募产品发行，私募产品的封闭期限屡
被刷新。

2020 年 9 月，格雷资产成立了一
只 15 年封闭期产品，据不完全统计，
这或是目前市场上封闭期最长的产
品。同年，汉和资本发行了封闭期限
为6年的产品。“现在带有封闭期的产
品普遍以 3 年封闭期居多，10 年封闭
期相对来说比较长。”有私募市场部
人士对记者表示。

久阳润泉相关负责人对记者表
示，当前对于价值投资者和长期投资
者来说，市场的估值水平已经具备很
好的安全边际。这只 10 年期产品的
主要策略是价值投资，通过深度研

究，重仓买入看好的股票，长期持有，
希望以业绩驱动实现规模的增长。

▶▷认购者偏重投资长期稳定性

“对于产品的募集规模并不担
心，产品的基金经理也跟投了 500 万
元。”久阳润泉相关负责人称。

某上海私募渠道人士表示，较长
封闭期的产品主要针对私募“老板”
本人或公司的粉丝客户募集，因此这
类产品初始募集不会有太大难度，这
种产品不会进入太多渠道。汉和资
本奉行市场化长周期策略，此前发行
6 年封闭期产品，是在其 3 年期产品
业绩较好的基础上乘势而行。

此外，格雷资产表示，其 15 年封
闭期产品的认购投资者主要为老客
户，这部分投资者曾经购买过格雷资
产的产品，认可公司的投资理念，而
且其主要投资目的在于传承。

上述私募市场部人士称，一般选
择长封闭期产品的资金很多是家族
资金，资金偏长期，是一些较为成熟
的投资者。他们并不会要求太高的
收益率，但对收益的长期稳定性会有
要求，否则也不愿意锁定这么久。

▶▷业内看法各异

一直以来，基金业内对于较长封
闭期的产品存在争议。

上海证券基金评价研究中心业
务负责人刘亦千表示，从好处来说，
封闭期较长的产品可以采取强制手
段约束投资者的行为，被动长期投
资。只有长期投资才可以更大概率、
更充分地分享市场合理回报。另外，

通过时间熨平市场的波动，也有利于
提高投资者的风险偏好，获得风险溢
价。长期投资也可以淡化持有人短
期对流动性的顾虑，不仅可以更充分
地投资，还可以适当参与对低流动性
资产的投资，获得低流动性折价带来
的收益，增厚基金长期收益水平。

对于基金经理来说，北京某私募
投研总监李明(化名)认为，封闭期较
长的产品有利于基金经理真正做到
价值发现，比如一些医药公司的创新
周期需要三年、五年，甚至十年，这确
实需要基金经理有很长的耐心持有
相关股票，才能实现价值发现。

“投资长期产品被证伪的代价太
大，这是最核心的问题。”刘亦千表
示，资金对流动性的需求是无限的，
毕竟每人都可能面临需要改变资金
用途的时候。因此，投资长封闭期产
品对资金的流动性有较大挑战。

此外，在李明看来，如果基金经理或
者投资机构的专业性不够，对行业的理
解不深入、不长期，他们管理的长封闭期
产品对于投资者来说就会是一个伤害。

刘亦千提醒投资者，长封闭期产
品对投资者有更高的要求。首先，要
求投资者必须确保自身资金的长期
性和稳定性；其次，风险要匹配，投资
要分散，应该做好出现较大回撤风险
的准备；最后，要对投资管理人的投
管能力和长期稳定性都有较为全面
的评价和认识，毕竟在未来锁定的10
年内都需要投资管理人勤勉尽责地
专业管理，因此要确保对投资管理人
的长期信

(杨皖玉)

（（图片来源于网络图片来源于网络））

为贯彻落实2021年《政府工作报
告》有关“适当降低小微企业支付手
续费”的具体工作部署，广发银行以
服务实体经济为宗旨，积极落实减费
让利政策，体现该行惠企、暖企、利
企、为人民群众办好事办实事的社会
担当，广发银行给各位小微企业主送
温暖啦！

自 2021 年 9 月 30 日至 2024 年 9
月30日，支付结算的多个项目均有降
费优惠！

一、对全行客户免费
(一)是支票工本费、挂失费，本票

和银行汇票的手续费、工本费、挂失
费、支票手续费、查询费、结算单据工
本费、委托收款手续费等免费；(二)是
ATM跨行取现手续费，每月前3笔免收
手续费，第4笔开始按3.5元/笔收取。

二、对全行客户折扣
标准类商户借记卡刷卡手续费9折，

优惠类商户借记卡刷卡手续费7.8折。
三、对小微企业和个体工商户免费
对公结算账户管理费、本行转账

汇款手续费免费。
四、对小微企业和个体工商户折扣
对公跨行柜台转账汇款、单位结

算卡ATM跨行转账汇款、对公电子渠
道跨行汇款，单笔10万元（含）以下手续
费9折，安全认证工具-数字证书5折，
安全认证工具-Key盾按成本价收取。

广发银行始终服务实体经济，助
力保市场主体，助企纾困，惠企利民，一
如既往为客户提供高质量金融服务。

（朱春华）

广发银行支付降费让利于民

理财热线 0668-2873003

一、工银“融 e 借”限时特惠：即日起至
2022年8月31日办理工行个人信用消费贷
款“融 e 借”，1 年期贷款年化利率低至
3.99%，纯信用，放款快，可随借随还，按天计
息。适用客群：工行存量已有信用卡额度客
户，公务员、事业单位、国有企业、工行代发
工资单位等客群。

二、工银“e 分期”限时特惠：即日起至
2022年8月31日，办理工银信用卡“e分期”可
享超低费率优惠，优惠后分期月手续费率低至
0.175%，最长可贷5年，最高可贷30万元，还有
机会领取微信立减金。适用客群：已有工行信
用卡客户（无信用卡客户可到工行网点实时申
请办理）。

三、工银“综合消费分期”限时特惠：即日
起至2022年8月31日，办理工银信用卡“综
合消费分期”可享超低费率优惠，优惠后分期
月手续费率低至0.17%，最长可贷5年，最高
可贷30万元，办理手续简单，可用于家装、家
居、购车、旅游、教育等消费用途，还有机会领
取微信立减金。适用客群：工行住房按揭贷
款客户，公务员、事业单位、国有企业等优质
单位员工。

办理流程请咨询工行各网点，申办结
果以工行最终审批为准。 (黄旭杰)

理财热线：0668-3397172
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建行茂名市分行：

坚持用好“第一种形态”
确保廉政建设落实落细

报料热线：0668-2963853

工行推出信用卡分期（贷款）
费率限时特惠活动

近年来，建行茂名市分行坚持把纪律和
规矩挺在前面，对党员干部在纪律和作风方
面的苗头性、倾向性问题，积极运用监督执
纪“第一种形态”，把“咬耳扯袖、红脸出汗”
作为党员干部日常监督管理的重要手段，筑
牢纪律第一道防线。

一是坚持夯实责任，严明纪律要求。该
行领导班子以身作则，带头示范，认真贯彻
落实全面从严治党主体责任，积极运用监督
执纪“第一种形态”，加强党员干部的日常教
育和监督职责。压实压紧各部门及各支行、
基层网点负责人“一岗双责”责任，加强对所
属党员干部管理监督，一旦发现苗头性、倾
向性问题及时提醒。严肃认真开展组织生
活会，不遮掩问题、不回避矛盾，让批评与自
我批评“辣味十足”，达到了让每名党员都

“脸红心跳”，客观认识自身不足的目的。
二是坚持预防为先，常抓思想教育不松

懈。党委书记做到逢会必讲廉政，经常通过
上廉政党课、组织党员干部收看专题教育片
等，不断增强教育的针对性实效性，补足党
员干部“精神之钙”。紧盯重点岗位、重要环
节和传统节日，大力开展廉政提醒，用典型
案例教育党员干部，管好身边人做好身边
事，使党员干部时刻绷紧“廉洁弦”。

三是坚持严管厚爱，重点整治“庸懒
散”行为。加强日常监督，经常性开展明察
暗访，公示考勤记录，督办重点工作进度，
抓早抓小抓常；坚持每月晾晒重点工作事
项“对账单”。组织开展“回头看”，对给予

“第一种形态”处理的党员干部，强化效能
督查，进一步扭转不担当、怕担当的不良风
气，激发爱岗敬业热情。 （邱霞）


