
为持续推动金融消费者教育工
作，切实提升群众的金融素养，广发
银行茂名分行于9月通过多渠道全方
位开展“金融知识普及月 金融知识进
万家 争做理性投资者 争做金融好网
民”活动，帮助消费者提升金融知识
技能和水平。

坚守网点阵地，打响系列宣
传活动“发令枪”

营业网点是银行进行金融服务的
窗口，也是消保宣传的“第一阵地”。
广发银行茂名分行在全辖所有网点
设置常态化的消费者权益保护专区、
悬挂宣传横幅、利用LED屏滚动播放
宣传标语、利用电视机投放宣传视
频，增强多元宣传效果。厅堂服务人

员主动向客户发放宣传资料并根据
网点等候客户的情况，针对性地通过

“厅堂小讲堂”开展金融知识宣传。

积极“走出去”，打通金融知
识宣传“最后一公里”

通过“五进”走出去——“一进”
校园，“二进”社区，“三进”企业，“四
进”商圈，“五进”农村。通过金融知
识讲堂、派发提示单等方式开展面对
面互动式宣传服务，运用浅显易懂的
语言普及金融知识，解答消费者关于
金融消费过程中的疑问。

打造“云端”平台，以数字化
技术推动金融知识宣传

以“广发银行茂名分行”微信公

众号为主阵地，发布了一系列创意新
颖又寓教于乐的金融知识宣传内容，
同时通过“抖音”“快手”等渠道开展
金融知识宣传，将金融知识渗透到人
民群众生活的各个角落，营造全民学
习金融知识的浓厚氛围，提高市民对
金融知识普及活动的关注度。

下一步，广发银行茂名分行将持
续以各种创新形式开展金融知识普
及活动，弘扬金融正能量，切实提升
公众的金融素养，构建健康和谐的金
融消费环境。 （郑辉娴）

心系群众 情暖金秋
——广发银行茂名分行积极开展金融知识普及活动
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工银“融e借”限时特惠：即日起至2022
年 10 月 31 日办理工行个人信用消费贷款

“融 e借”活动进行中，1年期贷款年化利率
低至3.99%，纯信用，放款快，可随借随还，按
天计息。适用客群：工行存量已有信用卡额
度客户，公务员、事业单位、国有企业、工行
代发工资单位等客群。

工银“e分期”限时特惠：即日起至2022
年10月31日，办理工银信用卡“e分期”可享
超低费率优惠，优惠后分期月手续费率低至
0.175%，近似折算年化利率（单利）低至
3.85%，相当于每贷款1万元，每月手续费低
至17.5元，最长可贷5年，最高可贷30万元，
还有机会领取微信立减金。适用客群：已有
工行信用卡客户（无信用卡客户可到工行网
点实时申请办理）。

工银“综合消费分期”限时特惠：即日起
至2022年10月31日，办理工银信用卡“综合
消费分期”可享超低费率优惠，优惠后分期
月手续费率低至0.17%，近似折算年化利率
（单利）低至 3.7%，相当于每贷款 1万元，每
月手续费低至17元，最长可贷5年，最高可
贷 30万元，办理手续简单，可用于家装、家
居、购车、旅游、教育等消费用途，还有机会
领取微信立减金。适用客群：工行住房按揭
贷款客户，公务员、事业单位、国有企业等优
质单位员工。办理流程请咨询工行各网点，
申办结果以工行最终审批为准。 (黄旭杰)
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建行茂名市分行

首个“适老服务特色
网点”落地

报料热线：0668-2963853

工行开展信用卡分期（贷款）
费率优惠活动

为进一步完善金融助老服务体系，让
便捷的金融服务帮助老年人跨越“数字与
年龄的鸿沟”，近日，建行茂名市分行打造
的全市首个适老服务特色网点——建行官
渡支行隆重开业。

在环境建设方面，网点采用防滑地板，
避免老人脚底踩滑摔伤；减少不必要的高
差、转折和遮挡等设计，让长者行动更安
全。网点入口平台宽度，各公共区域大门
宽度、通道宽度、卫生间宽度均考虑了老年
客户的需求；无障碍通道、无障碍洗手间，
带扶手的座式便器、一高一低两个洗手台
等设计，既方便普通客户，更关照了行动不
便及坐轮椅的老年客户。除此之外，网点
公共区域照明亮度较一般网点高 0.5 倍至
1.0 倍，并合理安排光照的匀称性，适老化
座椅、可移动填单台等家具以安全性、舒适
性为原则，处处体现亲老适老的人文关怀。

在金融服务方面，在网点内部设置单
独老年客户茶文化交流区及老年客户“阅
览室”，搭建老年人社交休闲场所。自助设
备配有字体放大、语音提示等功能，便于老
年客户理解与操作；网点自助设备区专门
配置适老ATM机，适当降低自助柜员机的
操作面高度，方便老年客户使用。该网点
设立“老年爱心助手”“长者服务窗口”优先
服务老年客户。打造长者服务“劳动者港
湾”爱心港湾，制作大字版《老年人防骗知
识手册》，广泛开展各类适老服务主题宣传
活动，丰富老年客户精神文化生活，提升老
年客户金融素养。 （刘伟英）

定增结果出炉

10 月 11 日晚间，爱尔眼科披露
了向特定对象发行股票并在创业板
上市上市公告书，公告显示，此次定
增发行价格为 26.49元/股，发行数量
1.33 亿股，募资总额 35.36 亿元。新
增股份将于10月14日上市。10月11
日收盘，爱尔眼科股价报收 27.14元/
股，此次定增发行价较这一价格折价
约2.4%。

根据上市公告书，爱尔眼科此次
定增发行对象最终确定14家，其中包
括多家国内大型基金公司以及外资
机构。14家机构中，工银瑞信基金获
配 2378.26 万股，获配金额达 6.3 亿
元，获配金额最多；广发基金紧随其
后，获配 2042.28 万股，获配金额为
5.41亿元。

外 资 机 构 中 ，UBS AG( 瑞 银
集 团 ) 获 配 1845.98 万 股 ，获 配 金
额 达 4.89 亿 元 ；摩 根 士 丹 利 获 配
金 额 为 2 亿 元 ，J.P. Morgan Securi⁃
ties plc( 摩 根 大 通 证 券 ) 获 配 金 额
为 1.7 亿 元 ，麦 格 理 银 行 获 配
1.54 亿 元 。 此 外 ，国 泰 君 安 证 券
获 配 766.33 万 股 ，获 配 金 额 为
2.03 亿元。

众多机构积极参与

除爱尔眼科外，近期多家上市公
司的定增均引来众多机构积极参与。

10 月 10 日晚间，军工股派克新
材公布的非公开发行 A 股股票发行
情况报告书显示，16 名投资者以
121.48 元/股的发行价格共计认购
1317.09万股，募资总额16亿元。

16 名投资者中包括 15 家机构投
资者，其中 6家公募基金、4家私募基
金、2 家外资机构，头部券商、保险资
管、上市公司各1家。

易方达基金、财通基金、诺德基
金、兴证全球基金、国联安基金获配
金额分别为2.26亿元、1.71亿元、1.19
亿元、9100 万元和 5000 万元，获配数
量分别为 186.04 万股、140.76 万股、
97.96万股、74.91万股和41.16万股。

私募基金方面，北京首新金安股
权投资合伙企业获配 123.48万股，获
配金额 1.5 亿元；无锡金投控股有限
公司获配 49.39 万股，获配金额 6000
万元；共青城胜恒投资旗下“胜恒名
匠九重风控策略 1 号”获配 41.16 万
股，获配金额5000万元。

化工股丰元股份的定增，同样引
来一众机构参与。定增上市公告书

显示，丰元股份此次非公开发行新增
股份 2211.24 万股，募资总额 9.4 亿
元。定增发行对象包括 UBS AG、财
通基金、招商证券、光大证券等 15 家
机构和个人。公募基金方面，财通基
金、诺德基金、华夏基金参与其中。

把握中长期机会

一家大型基金公司基金经理表
示，因为锁定期的存在，机构参与定
增一定程度上说明其对相关上市公
司的长期看好。近期市场经过回调，
定增的吸引力越来越大。对机构投
资者而言，定增除了提供一定价格上
的折扣外，更重要的是能够带来一次
大量建仓的机会。

另一位基金经理表示，虽然近期
定增折价率有所收窄，但当前市场估
值处于底部区间，参与定增具有很好
的风险收益和性价比。

诺德基金基金经理谢屹认为，
四季度是一个比较重要的时间窗
口。在未来的一个季度，诸多对 A
股的不利因素大概率会消退。中国
经济自身的复苏会成为主导因素，
并驱动 A 股同步复苏。他对后市保
持乐观，认为目前是布局权益类资产
的良好时机。 （万宇张凌之）

机构基金定增热情攀升
看好中长期发展前景

（（图片来源于网络图片来源于网络））

本报综合报道 爱尔眼科
定增结果日前出炉，工银瑞信
基金、广发基金、华夏基金等
多家头部基金公司，以及瑞银
集团、摩根士丹利等知名外资
机构均参与了爱尔眼科的定
增。除了爱尔眼科，近期还有
派克新材、丰元股份等上市公
司的定增吸引了易方达基金、
财通基金等基金公司参与。

机构人士表示，未来几个
季度，对于股票市场整体是比
较乐观的，市场经过回调后，定
增的吸引力越来越大。对机构
投资者而言，定增除了提供一
定价格上的折扣外，更重要的
是能够带来一次大量建仓的
机会。


