
各金融机构

正在积极备战个

人养老金制度的

落地实施。

11 月 22 日，

已有多家保险公

司通过中国银行

保险信息技术管

理有限公司（以下

简称“中国银保

信”）组织开展的

个人养老金银行

保险行业信息平

台系统对接验收

测试。

从国民养老保险获悉，该公司的
个人养老金业务信息管理系统，已与
个人养老金银行保险行业信息平台
实现业务系统连接，并能够按相关要
求进行信息登记和交互，中国银保信
同意通过验收。

据介绍，国民养老保险为个人养
老金业务正式开展做了充分准备。
在信息系统建设上提前规划、高效推
进，并通过个人养老金保险中台快速
实现了与多家银行、行业信息平台的
快速对接及测试。同时，该公司目前
已与 20 多家银行建立合作关系，其
一款专属商业养老保险与一款养老
年金险有望第一批获准进入个人养
老金产品名录。此外，该公司在官方
微信公众号开立“个人养老金专区”，
配套开展个人养老金政策与业务宣
传。后续，该专区将为用户提供业务
咨询、产品购买、权益查询等功能，以
及养老规划、税优测算等实用工具。

太平人寿相关人士表示，公司紧
跟政策进度，加速布局，全力推进个
人养老金业务落地工作。首款个人
养老金产品已完成准备工作，与银行
保险行业信息平台的对接验收工作
也顺利完成，各主要系统相关功能的
设计与开发均将于近期上线落地。

11月 22日，中国银保信官网“上
新”业务板块：个人养老金银行保险
行业信息平台。根据官网介绍，该平
台是中国银保信根据中国银保监会
授权建设、运营，与人力资源社会保
障部建立对接的个人养老金信息管
理服务平台，与银保监会确定的可开
展个人养老金业务的商业银行、保险
公司等机构建立系统对接，为个人养
老金业务提供支持。

近期，各相关保险公司正积极备
战相关工作。例如，中国人寿寿险公
司已在其“寿险 APP”上线个人养老
金业务专区；在个人养老金产品储备
方面，已准备多款个人养老金产品。
平安人寿正积极布局相关个人养老
金产品设计、系统对接等工作，做好
个人养老金制度政策的落地准备。

2022年 4 月份，国务院办公厅印
发《关于推动个人养老金发展的意
见》，确立顶层框架；11 月 4 日，人力
资源社会保障部、财政部、国家税务
总局、银保监会、证监会等五部门联
合印发《个人养老金实施办法》；同
时，财政部、国家税务总局对外发布

《关于个人养老金有关个人所得税政
策的公告》，明确对个人养老金实施
递延纳税优惠政策。11 月 22 日，银

保监会正式发布《关于保险公司开展
个人养老金业务有关事项的通知》，
明确可以参与的公司条件和产品要
求，鼓励保险公司积极参与个人养老
金制度。

据东吴证券测算，预计到 2025
年，累计个人养老金缴费规模可达
4883 亿元，到 2030 年可达 2.28 万亿
元，具有较大的增长空间和潜力。
从产品端参与主体来看，预计 2025
年商业银行、公募基金和保险公司
当年度新增缴费市场份额为 47%、
38%和15%。

个人养老金资金账户资金用于
购买符合规定的银行理财、储蓄存
款、商业养老保险、公募基金等运作
安全、成熟稳定、标的规范、侧重长期
保值的满足不同投资者偏好的金融
产品，参加人可自主选择。目前个人
养老金产品有四类：个人养老储蓄产
品、个人养老金理财产品、个人养老
基金产品和个人养老保险产品，适合
不同风险偏好个人养老金参与人。
其中，个人养老保险产品包括年金保
险、两全保险，也将纳入当前试点的
税延养老险和专属商业养老保险，其
优势在于提供保底收益率且产品期
限为终身。 (冷翠华）

2022 年 11 月 17 日，银保监会印
发《商业银行和理财公司个人养老金
业务管理暂行办法》,广发银行成为
首批获得个人养老金业务资格商业
银行。广发银行表示，将积极践行以
人民为中心的发展思想，举全行之
力，上架多款养老金融产品，持续丰
富综合养老“生态圈”。

目前，广发信用卡在发现精彩
APP、官方微信已推出个人养老金账
户开设预约活动。同时，广发信用卡
中心快速响应，仅用一天时间便完成
个人养老金业务预约渠道搭建，并利
用智能外呼技术在最短时间内向客
户推介个人养老金业务。据介绍，个
人养老金账户具有唯一性，参加人只

能选择一家符合条件的商业银行，开
立本人名下唯一—个个人养老金账
户。专属账户开通后，用户可选购各
种符合规定的储蓄存款、理财产品、
商业养老保险、公募基金等金融产
品。参加人可自主决定投资计划，包
括投资品种、投资金额等，并且享受
相应的税收优惠、基金管理费优惠和
托管费优惠。

如今，养老不是中老年人才考
虑的议题，越来越多年轻人已经开
始积极地计划养老。近年来，广发
信用卡深入落实新规，不断优化和
调整客群结构，推出“千人千面，极
致体验”策略将刚性金融服务转化
成柔性客户体验，目前 30 岁以下年

轻客群人数占比近 40%,睡眠卡的
比例远低于 20%,高企的用户活跃
度有效支撑了广发信用卡对年轻
客群的持续开发以及综合金融服
务的稳步布局。

未来，广发信用卡中心继续聚焦
客群优势，不断深挖养老金融服务潜
力，响应国家号召、履行社会责任，为
第三支柱个人养老金制度实施落地
贡献力量。

(黄春惠)

建行茂名市分行切实抓好党的二十
大精神学习宣贯工作，重点学习习近平总
书记关于党风廉政建设的重要论述，深化
整治推进作风建设常态化长效化，以实际
行动贯彻落实党的二十大精神。

加强组织领导，推动系统施治。聚焦
“小金库”、公车使用管理、业务营销等专
题，开展全面自查自纠，压实日常管理和
集中整治责任，切实提高纠治“四风”活动
的可执行性和实效性。

开展学习教育，推动入脑入心。对
“装样子、搞花架子、盲目铺摊子”等形式
主义、官僚主义突出问题进行坚决治理，
结合具体案例进行全面深入学习和解读，
提高员工从政治高度上把握和认识“四
风”问题的能力。各基层党组织通过主题
党日活动等形式，扎实推进纠治“四风”学
习教育的常态化和长效化。

创新工作方法，疏导四风顽疾。结
合市分行实际，将工作重点聚焦在着力
发现并解决基层难点、痛点问题上。通
过开展问卷调查、设行领导接待日等举
措，聚焦基层痛点，强化对症施策，以有
力的作风建设成效为业务发展赋能，涵
养清风正气的良好政治生态。 （邱霞）

多家险企个人养老金系统验收测试“过关”

部分个人养老金产品已准备就绪
建行茂名市分行

学习党的二十大精神
开启廉政建设新征程

广发信用卡发挥协同优势当好个人养老金业务落地“助推器”

上架多款养老金融产品 丰富综合养老“生态圈”
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（（图片来源于网络图片来源于网络））

工银“融 e 借”限时特惠：即日起至
2022 年 11 月 30 日办理工行个人信用消
费贷款“融 e 借”活动进行中，1 年期贷款
年化利率低至 3.99%，纯信用，放款快，可
随借随还，按天计息。适用客群：工行存
量已有信用卡额度客户，公务员、事业单
位、国有企业、工行代发工资单位等客群。

工银“e 分期”限时特惠：即日起至
2022年 11月 30日，办理工银信用卡“e分
期”可享费率优惠，优惠后分期月手续费
率低至0.175%，近似折算年化利率（单利）
低至3.85%，相当于每贷款1万元，每月手
续费低至17.5元，最长可贷5年，最高可贷
30万元，还有机会领取微信立减金。适用
客群：已有工行信用卡客户（无信用卡客
户可到工行网点实时申请办理）。

工银“综合消费分期”限时特惠：即日
起至2022年11月 30日，办理工银信用卡

“综合消费分期”可享费率优惠，优惠后分
期月手续费率低至 0.17%，近似折算年化
利率（单利）低至3.7%，相当于每贷款1万
元，每月手续费低至17元，最长可贷5年，
最高可贷30万元，办理手续简单，可用于
家装、家居、购车、旅游、教育等消费用途，
还有机会领取微信立减金。适用客群：工
行住房按揭贷款客户，公务员、事业单位、
国有企业等优质单位员工。办理流程请咨
询工行各网点，申办结果以工行最终审批
为准。 (黄旭杰)
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工行信用卡分期（贷款）
费率优惠活动惠市民


