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工人们下班后，吴扬辉没下班，又投入了新工
作。从19时开始，他整理第二天要发的单，并检查仓
库中的纸箱、泡沫箱等包装材料，有需要的就及时安
排进货。

21时，吴扬辉与伙伴们盘点当天的订单，同时开
始接单、安排次日要发的单。据盘点，当天他们发出
10斤装的单超过 1000张。今年荔枝开始发售以来，
他们的发货量一般在 5000斤到 10000斤。接到最多
订单的一天是5斤装的5000单，共计25000斤。

吴扬辉说，像这样忙的日子一年约有 40 天。而
为这个忙的季节，他从2月份就要开始布局。按目前
的订单值预估，吴扬辉今年的营业总额将达 150 万
元。截至当晚盘点的数额已达 90万元，运费支出已
达20万元。

近24时，夜幕下，吴扬辉打道回府，虽然辛苦，但
心里满是喜悦！

好风凭借“荔”，扬帆正当时，吴扬辉的“辉帆果
业”正驶向更广阔的商业海洋。

24时，回家休息

“80后”电商人吴扬辉：

好风凭借“荔”扬帆正当时
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炎热夏天，清晨正是好睡时。在荔红时节，高州市根
子镇元坝村的“电商人”吴扬辉却不敢贪睡，早早就得起
床，每天都得如打满鸡血般忙着他的电商事业。

5月30日，清晨6点半，吴扬辉就起床，仅用5分钟
完成洗漱穿衣，离开家来到荔枝采购点，投入到一天的
工作中。近20多年来，他每天都是这个时间点起床。

吴扬辉成立了“高州市辉帆传承果业专业合作
社”，他做电商已是公司化运作。据其介绍，合作社管
理层有 7 人，2 个打单员，负责收果有 2 人，自己也兼
任收果工作，仓库有 14 人负责处理包装、装车等工
作，有7人专门负责摘果。

收荔枝，是吴扬辉每天工作的第一步。他与收果
人员每天在 6点 50分前就到位。记者在其收购点看
到，吴扬辉与两位大叔对收上来的优质荔枝进行初步

分拣，然后送到合作社的冷库中。
合作社与元坝文化广场仅一墙之隔，是一栋二层

小楼。一楼设两个冷库，对收上来的荔枝进行预冷处
理以及包装等工作。现在是炎炎大热天，在里面的工
作人员个个都穿着厚厚的衣服。合作社的直播小团
队就是在冷库中进行直播。二楼是管理层办公室及
打单人员工作室，有一个仓库专门存储包装材料。记
者在现场看到，人人都在忙个不停。

吴扬辉的工作就是负责统筹运营，从收果开始，
到督促打单发货，包材准备等，每天就是穿梭于收购
点、果园、合作社之间。

6点半，起床干活

从9时至11时半，记者在现场看到，不时有小三轮、
小车来到合作社，拉走一些荔枝，这些是单位的订单，个
别送货。11时半，一辆厢式冷藏车来到了合作社，将预
冷室中包装好贴好发货单的荔枝搬上车。此时，吴扬辉
才回到合作社办公室，与记者聊聊他的电商事业。

据他介绍，在每天中午12时前，就要把当天的省
外订单处理完毕拉走，赶上飞机，以保证荔枝的新鲜。

吴扬辉做电商卖荔枝，早在10年前就开始，那时
是使用 QQ，他在 QQ 空间动态上发荔枝图片，熟悉

的朋友就会下单，一天至多可卖出 20 多斤。在 2010
至2013年间，吴扬辉曾在市区一事业单位工作，每月
有 1800 元工资，做着视频剪辑制作这种技术性工
作。但他发现这种做技术性的工作不适合他，就回家
专心搞荔枝电商事业。后来随着微信及直播的出现，
他的电商事业也就越做越大，也曾接过不少平台的
单。今年，他已不接平台来的单，只做直播收的订单
及单位的定制单。

冷藏车拉走荔枝后，他们才去吃午饭。

12时，发出第一批货往省外

午饭后稍作休息，他们又忙开了，目标为17时前
发出第二批货。下午，忙的是省内的订单，主要是珠
三角地区的客户。吴扬辉忙得团团转，如同上午一样
往返于冷库、收购点及果园间，电话也响个不停，那是
订货的电话。

17 时，冷藏车装了满满一车荔枝出发了。此时

冷库中的余果已不多。据介绍，这些余果他们将处
理掉，分给大家拿回家，而不会留给第二天的订
单。第二天的订单第二天才摘果，以保证荔枝的新
鲜度。

冷链车走后，吴扬辉安排工人们打扫卫生。17
时30分，工人们下班。

17时，发出第二批省内单

荔乡一天

摘果。

装车。

高州市辉帆传承果业专业合作社。


