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日前，张先生及其女儿一同
来到建行茂名市分行辖下网点，
要求员工马上协助其转账，其女
儿却大声警告：“不能帮他转账，
不然我就马上报警！”面对父女俩
十分激动的情形，当班大堂经理
便上前仔细询问缘由。张先生坚
定地说是公安局要求自己转钱到
安全账户，还展示了微信好友发
过来的法律文书。建行员工当即
判断张先生是受到了“冒充公检
法类诈骗”，便转而与其女儿一起
劝说张先生不要转账，并马上向
市反诈中心报告。十多分钟后，
反诈中心工作人员赶到，警银合
作对张先生耐心开导，张先生才
意识到自己险遭诈骗。

在此类电信诈骗案件中，诈
骗分子冒充公检法工作人员准确
说出被害人的身份信息，编造受
害者涉嫌银行卡洗钱等理由，同
时发布伪造的公检法官网、通缉
令、财产冻结书等，通过威逼恐
吓，强势震慑并控制受害者。此

时还会要求受害人严格保密，不
能向任何人透露信息，增加诈骗
的隐蔽性和成功率。

此类诈骗具有极强的迷惑
性。建行茂名市分行提醒市民，
要严密保护个人信息，避免向陌
生人提供银行账号、身份证号码、
家庭住址等敏感信息，以免被不
法分子利用。对于任何涉及金钱
的请求，务必核实对方的身份，不
轻信他人。更不要轻信陌生电话
和短信，尤其是那些要求提供个人
信息或转账的，应先核实对方身
份。要下载国家反诈中心APP及
时识别和阻止诈骗电话和短信，一
旦发现可疑情况或遭受诈骗，应立
即报警并提供相关证据，以便及时
止损和追回损失。 （陈玉婷）
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公募代销格局生变

指数基金成胜负手

茂名工行

精准施策助小微 普惠金融润千企
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自 2024 年 10 月小微企业融
资协调机制启动以来，工行茂名
分行以“产业地图 + 金融图谱”
双轮驱动，累计走访企业 4500
家，为近 1800家小微企业授信约
24 亿元，发放贷款近 20 亿元，让
金融活水精准滴入特色产业的

“毛细血管”。
为提升服务效能，工行构建

“双线联动”工作机制。对内，成
立由行长任组长的工作专班，建立

“市行-支行-网点”三级服务体
系；对外，与政府专班协作梳理“融
资需求申报清单”“小微企业推荐
清单”两张清单，明确服务对象、提
供高效服务，确保政策精准执行。

在电白区观珠镇，工行工作
专班带着定制化方案走进沉香产
业园。“我们针对不同成长阶段
的企业，设计了差异化服务方
案。”工行普惠金融事业部负责
人介绍，对初创期企业重点破解

“首贷难”，对成长期企业强化续

贷支持，对成熟期企业提供产业
链服务。

面对本地小微企业“短频急”
融资需求，工行积极探索，创新推
出了“网贷通”“经营快贷”“供应
链”等系列数字化普惠信贷产品，
为小微企业精准“输血”。针对茂
名“五棵树一条鱼一桌菜”等特色
产业，工行推出了种植 e 贷、养殖
e 贷等涉农专属信贷产品。

此外，茂名工行还精心设立
绿色审批通道，精简审批流程、优
化审批环节，加快符合条件企业的
贷款获批速度，让企业能够及时获
得资金支持。推行无还本续贷，缓
解企业还款压力；运用贴息政策为
7家企业节省融资成本17.77万元，
精准为企业减负赋能。（黄子珊）

本报综合报道 近日，基金

销售机构公募基金销售保有规

模前100名榜单披露，指数基

金已然成为机构保有规模竞争

的“胜负手”。从最新发展态势

看，银行的绝对领先地位开始

遭遇挑战，券商渠道强势崛

起。在业内人士看来，随着基

金销售生态的变化，财富管理

机构的转型已迫在眉睫，“以客

户为中心”的买方投顾模式正

站在行业“变革前夜”，等待在

舞台中央起舞。

“假警察！真骗财！”茂名建行提醒市民：

“安全账户”不安全

三足鼎立格局再平衡

近日，中国证券投资基金业协会公布了
2024年下半年基金销售机构公募基金销售保
有规模百强名单。截至2024年底，前100名基
金销售机构的非货基金保有规模合计为 9.54
万亿元，其中权益类基金保有规模为4.85万亿
元。

非货基金保有规模的大幅增长，主要来自
债券型基金和股票型指数基金。截至2024年
底，前100名基金销售机构的股票型指数基金
保有规模为 1.7万亿元，其中下半年规模增长
3436亿元。

由于投资者偏好的变化，银行、券商与独
立基金销售机构“三足鼎立”的格局悄然生变，
银行绝对领先的位置遇到挑战，券商渠道则强
势崛起。

据兴业证券经济与金融研究院测算，截至
2024 年底，在前 100 名基金销售机构中，银行
上榜23家，较2024年6月底减少2家。权益类
基金保有规模减少3.7%至2.03万亿元，对应市
占率较 2024 年 6 月底下降 6.23 个百分点。银
行与券商和三方代销机构的保有规模差距进
一步缩小。

此外，前百强榜单中，券商上榜 56 家，环
比增加 3 家，权益类基金保有规模环比增长
12.5%至 1.32 万亿元，主要来自 ETF 独特优势
带来指数基金保有规模高增。其中，中信证
券、华泰证券股票型指数基金保有规模均已超
千亿元。此外，独立基金销售机构上榜21家，
环比减少1家，权益类基金保有规模环比增加
4.6%至 1.5 万亿元，这主要是蚂蚁基金贡献的
增量。

银行全面发力指数基金

面对领先地位遭遇挑战的情况，银行渠道
已快速转向，全面发力指数基金。兴业证券经
济与金融研究院数据显示，去年下半年，从股
票型指数基金保有规模的增速看，银行渠道增
速最高。与 2024 年 6 月底相比，截至 2024 年
底，银行股票型指数基金保有规模环比增长
43.9%至 1923 亿元，这可能是银行渠道发力
ETF场外联接基金的缘故。

具体来看，招商银行、工商银行的股票型
指数基金保有规模增长均超百亿元。截至去
年底，招商银行的股票型指数基金保有规模为
582亿元。

根据此前发布的《上交所ETF行业发展报
告 2025》，银行、互联网等渠道投资者对 ETF
接受度不断提升，其主要通过ETF联接基金参
与。从 ETF 联接基金产品发行来看，2024 年
新发产品数量增长八成、规模增长 4 倍，均创
历史新高。

向投顾转型迫在眉睫

中金公司分析师张帅帅表示，此次基金销
售机构保有规模数据变化，反映出被动产品发
展是大势所趋。从客户需求与留存角度出发，
布局被动产品是头部财富管理机构的必选项，
而被动产品的费率较为低廉。此外，基金降费
政策完全出台之后，财富管理机构从基金产品
上获取的收入均大幅缩水。

在业内人士看来，随着基金销售生态的变
化，财富管理机构从产品端收费的空间进一步
收缩，财富管理机构未来的商业模式将随之发
生变化。 （中国经济网）

（图片来源于网络）


