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茂名晚报讯 4月11日下午，“荔香
飘羊城 橘红暖人心”广货行天下·2026
茂名特色农产品（荔枝冰淇淋·化橘
红）推介会在广州举行。本次活动由
茂名市政府驻广州办事处、市供销合
作联社等单位联合主办，广东省茂名
商会协办，以品牌推介、产销对接为纽
带，推动茂名优质特色农产品深耕大

湾区、畅销全国，为乡村全面振兴与农
业高质量发展注入新动能。

下午 3 时，推介会正式启幕。化
橘红、茂名贵妃荔枝冰淇淋两大茂名
地标好物集中亮相，成为全场焦点。
化橘红作为化州独有道地中药材、国
家地理标志产品，素有“南方人参”美
誉，千年药用历史传承有序，理气宽

中、燥湿化痰功效显著，是药食同源的
本草瑰宝；茂名贵妃荔枝冰淇淋依托

“中国荔乡”产业基底，创新实现荔枝
从“夏季鲜”到“四季甜”的产业转化，
已完成全国 30 余座核心城市布局，成
为茂名农产品创新标杆。

活动现场，各界嘉宾共话产业发
展、共商合作大计。广东省政协原副
主席、茂名市委原书记王兆林指出，
特色农业是茂名的优势与潜力所在，
要坚守品质根基、做强农业品牌，深
化产销合作、实现共赢发展，凝聚乡
贤力量、助力家乡建设，持续擦亮茂
名特色农品金字招牌。省工业和信
息化厅党组成员陈绩强调，要健全全
产业链生态，强化品牌培育与企业扶
持，以科技赋能产业智能化、绿色化、
高端化转型，让茂名好物享誉全国、
走向全球。

茂名市政府驻广州办事处党组书
记、主任麦哲伦表示，市委、市政府高
度重视荔枝精深加工与化橘红产业发
展，以品牌引领、市场拓展、科技赋能
推动产业提质增效，助力“茂名园区建
设年”，让优质农产品实现优质优价，

带动群众增收致富。茂名荔小视食品
有限公司、市化橘红产业协会相关负
责人分别就产品运营、产业标准与未
来布局作专题推介；欧洲自然科学院
外籍院士、中山大学生命科学学院教
授苏薇薇从药理研究、产业创新、国际
化布局等维度，为化橘红高质量发展
提供权威指引。

座谈交流环节，省、市相关部门负
责人，港澳同乡会、商会代表及供应
链、商超企业嘉宾踊跃发言，围绕品牌
打造、渠道拓展、文化赋能、对外合作
等建言献策。现场同步开放经销商订
货与签约通道，客商洽谈热烈、合作意
向浓厚，产销对接成效显著。

此次推介会圆满达成品牌推广、
商贸合作、市场拓展的预期目标，充分
展现了茂名特色农产品的品牌实力与
市场潜力。下一步，茂名将持续做强
荔枝、化橘红优势特色产业，搭建更高
效的产销对接平台，推动更多茂名优
质农品走进大湾区、走向全国，以产业
振兴书写乡村全面振兴新篇章。

（茂名日报社全媒体记者 吴捷 通
讯员岑雅倩）

茂名晚报讯 记者李光耀 眼下正是
南瓜丰收的季节，电白区沙琅镇观青村
的田间地头，一个个墨绿小巧的贝贝南
瓜散发着淡淡的清香，已进入采摘和销
售期。

据记者了解，观青村今年规模种植
贝贝南瓜10亩以上的有4户，每户种植
面积从 10 亩到 100 亩不等。这种南瓜
个头小巧、口感香糯绵密，蒸煮后带有
板栗般的香甜风味，深受消费者喜爱。
记者在现场看到，村民还采用间种模
式，间种的玉米也进入收获期，进一步
丰富了农产品供给。

种植户刘奕增告诉记者，他家的
贝贝南瓜已销售了一部分，尚有约 4 吨
待售，而村民刘其祥家存量更多，达到
20 多吨，村中合作社存量约 50 吨。大

种植户目前销售完毕的只有一家，余
下三户销售压力仍不小。连日来，各
种植户正积极寻找销路，镇、村干部也
多方奔走对接资源。记者下午 4 时多
在现场采访时看到，观青村委干部正
带领着茂名一家连锁商场的业务经理
与合作社洽谈业务，希望借助商超渠
道打开销路。

“我们的南瓜都是自然成熟、绿色
种植，口感绝对有保证。”刘奕增说，往
年主要靠客商上门收购，今年部分客商
已运走一批，但仍有部分南瓜存放在家
中。由于南瓜耐储存，只要尽快找到买
家，就能减少损失。刘奕增说，若企业、
商超、电商平台有需要可以联系他或村
委会主任刘长龙，批量采购或零散购买
都欢迎。

茂名特色农产品推介会在穗圆满举办

客商来洽谈。茂名晚报记者李光耀 摄

电白沙琅镇观青村贝贝南瓜上市
瓜品上乘，欢迎对接助农


