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2026荔枝龙眼产销对接活动在茂名启幕

四省（区）优势互补协同发力 共享“致富果”
茂名日报社全媒体记者邓海菲 通讯员 钟孟康 江沅芳 戴玉仪李艳玲

岭南四月天，蝉鸣夏
意浓，荔枝龙眼渐次成
熟，2026年荔枝营销工作
也全面展开。

4月28日下午，位于
茂名高州根子镇的中国
荔枝产业大会会址内嘉
宾云集、果香四溢，2026
荔枝龙眼产销对接活动
在此迎来重要时刻。这
场汇聚广东、海南、广西、
福建四省（区）荔枝龙眼
核心产区的行业盛会，以
其丰富多元的活动形式
和深远意义，成为推动我
国荔枝龙眼产业迈向高
质量发展的关键力量。

产业盛会，开启发展新篇

2026年是“十五五”规划的开局之年，我国荔
枝龙眼产业正处于从规模扩张向质量效益跃升的
关键阶段。

本次产销对接活动以“‘荔’马开新局，共赢十
五五”为主题，正当其时且意义深远。活动集产销
精准对接、农文旅深度融合、区域产业共建共享于
一体，邀请全国荔枝龙眼主产区广东、广西、福建、
海南等省（区）农业农村部门领导，以及荔枝龙眼
产业链企业、经销商、行业代表齐聚荔乡茂名，共
商荔枝龙眼发展大计。

荔枝龙眼是我国南方特色优势产业，更是岭
南农业的“金字招牌”。广东、海南、广西、福建等
省（区）作为全国荔枝龙眼核心产区，产业规模、产
量、产值均占全国九成以上，形成各具特色的产业
格局。

茂名更是全球最大的连片荔枝生产基地，拥
有 142万亩荔林，全球每 5颗荔枝便有 1颗产自茂
名。2025 年，茂名荔枝全产业链产值突破 120 亿
元，成为名副其实的“致富果”。

当前茂名特早熟荔枝已进入采摘期，抢鲜上
市销量乐观，三月红、科技一号、香蜜早等荔枝品
种表现良好的市场竞争力。放眼全国，海南、广
西、福建同样是荔枝龙眼的核心产区，四省（区）优
势互补、协同发力，共同撑起我国热带特色农业发
展新格局。

多元活动，亮点精彩纷呈

今年产销对接活动突破传统模式，将洽谈、展
销、文化体验等诸多元素融合，为参会者带来一场
全方位的产业盛宴，也为即将开启的上市旺季积
蓄动能。

荔枝龙眼“相亲”洽谈，精准匹配实现高效对
接。4 月 27 日晚，一场别开生面的荔枝龙眼“相
亲”洽谈会在茂名柏桥服务区美荔阁热情上演。
活动首创“加速约会”高效对接模式，现场采取“采
购商席位区”与“供应商席位区”对坐布局，设置信
息展示区、洽谈配对区、自由交流区，清晰公示采
购需求、产区信息与洽谈布局，从“盲约”变为“精
准约会”，实现“一分钟怦然心动、十分钟精准对
接”。据悉，两个小时的“洽谈会”初步达成超8万
吨的采购意向。

农品集市火热开市，八方好物齐聚畅享风
味。当晚，柏桥服务区西区“美荔天地”热闹非凡，
游客排起长龙，叫卖声、成交声此起彼伏，紧随“相
亲”洽谈会之后，农产品集市在此开市。从新鲜欲

滴的荔枝龙眼到独具风味的深加工产品，51 个
摊位、超 60 余家优质企业携上百款产品亮相，让
过往旅客邂逅最地道的“舌尖美味”。来自全国
各个荔枝主销区和头部平台的外地客商们不仅
能在集市上品尝到各地优质农产品，还能与供
应商面对面交流，深入了解产品信息，为后续合
作奠定基础。

活动现场同步设置特色产品展示区，其中
茂名作为东道主，参展阵容最为强劲，集结数十
家本土农业龙头与特色企业，集中展示茂名“五
棵树一条鱼一桌菜”特色产业的丰硕成果；省内
展会专门设置广东本土龙头企业展区，集结广
东省供销集团等省级龙头企业，广州、深圳、佛
山、惠州、汕尾、东莞、湛江等多地协同参展；省
外展区同样看点十足，汇集各地地标农产与精
深加工精品，搭建起跨区域产销对接与产业交
流的优质平台。

集市不仅有好产品，更有好风景。从柏桥服
务区西区出发，沿着天桥连廊漫步，可以直达 520
荔枝主题公园。沿途的荔枝主题灯光装置、地面
趣味文案导引、草坪广场上的主题打卡背景墙，让
整个集市变成一个沉浸式的“荔枝文化体验区”。

活动主办方相关负责人介绍，本次集市打破
传统展销的边界，将荔枝文化体验与农产品采购
巧妙融合，通过营造“游中购、购中乐”的氛围，让
更多市民和游客在沉浸式体验中感受荔枝龙眼产
业的魅力。

值得关注的是，本次集市的首个展位，迎来了
茂名最甜企业——茂名市耀明企业集团（原国营
化州糖厂）。作为承载化州糖业百年底蕴的标杆
企业，耀明集团近期以扎实举措为蔗农纾困解忧，
用实际行动扛起社会责任，生动诠释“好心茂名”
的城市内涵。展会现场，企业以“最暖糖厂”牵手

“最甜荔枝”，邀请八方宾客品荔枝鲜甜、尝糖水醇
香，在味蕾交融中展现百年糖业的深厚积淀与创
新活力，成为本届产销对接活动一道亮眼风景线。

产销携手，共促产业聚势跃升

产销对接，核心在“交流”，精髓在“共赢”。本
次活动邀请各省（区）农业农村厅及荔枝龙眼产业
代表共同参与，通过多维度、全链条的深度对接，
把各自优势转化为产业合力。可以说，本次活动
既是展示各省区“甜蜜产业”发展成就的闪亮舞
台，更是打通市场信息壁垒、架设合作金桥、构建
长效共赢机制的重要平台。

实地溯源探访产业全链，直观考察夯实合作
根基。4 月 28 日上午，各省（区）采购商奔赴茂名

电白、高州的荔枝龙眼种植基地、分拣中心、供应
链企业，边走边看、边看边签，让产地实力“眼见为
实”，令采购商下单更有底气，也让产区好果找到
真正懂自己的买家。

“圆桌派”联动“路演式推介”，思想碰撞共谋
产业发展。4月28日下午的主会场活动堪称一场
产业“思想盛宴”，各省（区）立足各自资源禀赋与
产业优势，共话荔枝龙眼产业发展大计，携手擘画
区域协同发展新蓝图。“圆桌派”环节，来自生产管
理、物流、出口、加工一线的四省（区）产销优秀代
表，站在全产业链角度，聚焦“荔枝龙眼功守道”展
开圆桌对话。大家各抒己见，结合实战经验和对
行业的洞察，从品种改良到冷链升级，从渠道拓展
到跨境出口，共同把脉产业趋势、共谋破局之道，
为产业升级提供鲜活思路。供应链供货路演环
节，各省（区）重点供应链企业轮番登台，晒家底、
亮创新，集中展示产区优势、产品特色、供货能力
与合作价值，强化品牌影响力与市场竞争力，为产
业升级注入新活力。

聚势助荔行，共赢新商机。“我为销售出份
‘荔’”环节，北京新发地农产品股份有限公司、顺
丰集团、京东集团相关负责人代表，分别围绕市场
流通、冷链保障、电商运营三大关键层面踊跃献
计，站在行业龙头位置作出表态，为荔枝龙眼产销
打通链路、提质增效、保驾护航。

嘉年华同步启幕，活动持续至七月

从田间到舌尖，从产区到销区，广东荔枝的营
销版图正在加速铺开。在此次产销对接活动启动
仪式上，广东正式发布“促进 2026 年荔枝产销工
作十条措施”（“荔”十条），以硬核举措为今年荔枝
产销畅通、品牌提升、荔农增收擘画清晰蓝图。

据悉，茂名同步启幕荔枝嘉年华系列活动，时
间从四月横跨至七月，集中在5月，既有荔枝龙眼
产销精准对接、十万电商助荔热销等产业亮点，也
有古荔园鲜果品鉴、乡村微短剧之夜、“520·我爱
荔”集体婚礼等十八项沉浸式特色活动，深度融合
农文旅体资源，业态多元，全民可看、可玩、可参与，
打造全时段、全覆盖的荔乡盛会。

荔香万里，共赢共利。本次产销对接活动是
粤、闽、桂、琼四省（区）荔枝龙眼产业协同发展的
重要平台，也是茂名深化合作、共拓市场的重要桥
梁。通过汇聚四省（区）力量、搭建精准对接平台，
有力推动荔枝龙眼全产业链互联互通、资源共享，
书写出更多关于合作、创新与丰收的动人篇章，让

“致富果”更好走向全国、迈向全球，为乡村振兴与
特色农业现代化注入强劲动力。

第二十四届中国（广东）荔枝龙眼产销对接活动现场。茂名日报社全媒体记者李颜东 摄


