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天天好彩

甜蜜盛夏，在“中国荔枝之乡”广
东高州，漫山荔林铺展成绿色画卷，鲜
红的荔枝缀满枝头，清甜果香沁人心
脾。85 后大学生陈小敏，2018 年从广
州安稳的教育岗位转身，扎根荔乡深
耕荔枝产业全链条，涵盖品种改良、标
准化种植、电商直播销售及品牌运营
等核心领域，用青春与实干，为高州荔
枝产业注入新活力，走出一条新时代
新农人助农兴村的特色之路。

返乡种荔9年以来，陈小敏以电商
破局、以科技赋能、以联农富民，成长
为当地名副其实的“荔枝大王”。他创
办了高州市帅果农业发展有限公司，
打造了“荔枝大王”品牌，目前已建成
自有荔枝种植基地超 1000 亩，联合周
边合作基地 20 余个，荔枝年总产量超
200 万斤；2024 年全年销售额 1000 万
元，2025年全年销售额达1800万元，成
为高州荔枝产业数字化发展的典型代
表。2023 年，陈小敏被高州市荔枝产
业高质量发展大会授予“高州荔枝优
秀种植匠”荣誉称号，同时获评高州市
曹江镇十佳新农人“水果产业种植能
手”等荣誉，是高州市新农人队伍中的
标杆人物。

归乡筑荔：
心怀故土，辞去稳岗赴乡野

陈小敏是土生土长的茂名人，出
生于高州市曹江镇帅堂村，毕业于广
东财经大学。大学毕业后，他顺利进
入广州教育系统，拥有一份稳定的工
作和收入，生活安稳顺遂。但每逢家
乡荔枝丰收季，他总能目睹果农们的
困境——优质荔枝因品牌薄弱、渠道
不畅，往往“好果难卖好价”，一年辛劳
仅换来微薄收益，这份惋惜深深烙印
在他心中。

“家乡的荔枝是宝贝，不能让好果
子埋没在深山里。”怀揣着让家乡好荔
枝卖出好价钱、带动乡亲致富的初心，
2018年，陈小敏毅然辞去城市工作，回
到荔乡扎根。他放下“大学生”的光
环，褪去“教书匠”的身份，一头扎进荔
枝园，从学习种植基础、调研市场行情
做起，一步步摸索荔枝产业的发展规

律，开启了从“城市白领”到“新农人”
的转型之路。

电商兴荔：
品牌赋能，直播带货通全国

传统销售渠道闭塞，是长期制约
高州荔枝产业发展的痛点。陈小敏敏
锐捕捉到互联网电商的风口，决心用
新渠道、新模式破解销售难题。他打
造“荔枝大王”专属品牌 IP，将直播间
直接搬进荔枝园，镜头实时记录荔枝
从枝头采摘、精细分拣到全程冷链发
货的全过程，让消费者直观感受“从枝
头到舌尖”的新鲜与品质。

“新鲜是核心，诚信是根本。”陈小
敏坚持“当天采摘、当天分拣、当日发
货”的标准，以优质果实为底气、贴心
服务为桥梁，迅速积累起良好口碑。
凭借精准的运营和过硬的品质，日均
发货量达 1至 2万斤，其直播间单季最
高一周销量突破 30 万斤，高州荔枝通
过电商平台销往全国各省市区，真正
实现“荔果出山、香飘全国”，让家乡的
荔枝走出深山、拓宽市场，为荔枝产业
打开全新增长空间。

科技强荔：
品种革新，提质增效赢先机

为提升高州荔枝产业的核心竞争
力，陈小敏聚焦品种改良与产业升级，大
力推进老旧果园提质改造。他针对低产
老树实施高位嫁接换种换冠工程，引进
冰荔、观音绿等特优珍稀品种，丰富产品
结构，满足不同消费群体的需求。

其中，他成功从广州引种仙进奉
荔枝，依托高州独特的气候与地理优
势，实现果实比广州产地早熟一周的
突破。“早熟就是抢占市场先机。”提前
上市的仙进奉荔枝精准填补高端市场
空档，卖出优异价格，不仅大幅提升了
自身种植效益，更带动高州荔枝整体
产业价值与市场竞争力跃升，为传统
荔枝产业注入科技活力。

联农富荔：
共赢机制，共绘乡村振兴图

一人富不算富，共同富才是真

富。为带动更多乡亲共享产业红利，
陈小敏成立高州市帅果农业发展有限
公司，搭建起“公司+合作社+农户”的
利益联结机制，成功链接上千亩荔枝
基地，惠及数百户果农。

在收购环节，他始终以公道价格
收购果农的荔枝，保障乡亲们的基本
收益；在技术赋能上，他手把手传授科
学种植技术、电商运营技巧与直播带
货经验，培养本土新农人，让村民在家
门口就能实现就业、创业、增收。从单

打独斗到抱团发展，从个人创业到集
体致富，陈小敏以实际行动搭建起共
赢发展的利益桥梁，让一颗颗荔枝成
为乡村振兴的“黄金果”。

从三尺讲台到荔乡田野，从电商
创业到品种创新，陈小敏用青春和汗
水，诠释着新时代青年的责任与担
当。如今，他依旧扎根荔乡，继续深耕
荔枝全产业链，助力高州荔枝产业提
质增效，为推动乡村全面振兴贡献着
自己的力量。

返乡创业 筑梦荔园
“荔枝大王”陈小敏的乡村振兴实干路
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▲陈小敏。

▶让村民在家门口实现就业增收。


