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公募基金打折促销频现
中小基金公司面临更大压力

建行茂名市分行

“裕农通+智慧社保”服务进乡村
为做好“裕农通”智慧终端及

其社保服务功能下乡进村的应用
推广和使用，助力茂名市乡村金融
生态建设，近日，建行茂名市分行
和茂名市社保局联合举办乡村振
兴金智惠民“裕农通+智慧社保”宣
传培训会。

城乡居保“村镇通”工程是社
银合作支持“百千万高质量发展工
程”的重要举措。建行茂名市分行
向茂名市社保局、各县镇（街道）社
保分管领导和“裕农通”村委服务
点业主详细介绍了建行助力乡村
振兴的相关举措，对城乡居民养老
保险“镇村通”工程政策进行宣讲，
对“裕农通+智慧社保”综合服务进
行培训，详细介绍了平台和智慧社
保常用功能。培训人员前往高州
市宝光街道西镇村委现场参观并
体验“裕农通”智慧终端社保服务，
村委业主现场为村民办理社保业
务。培训学员和办理业务的村民

均表示，建行“裕农通”对提升社
保窗口服务效率和推进无纸化办
公，实现村民就近办理社保业务
的重要意义，对“裕农通智慧社
保”业务的高效性和便利性予以高
度赞扬。

目前，近 50 项社保自助服务
事项正式上线建行“裕农通”智慧
终端，茂名建行积极主动加强与茂
名市社保局的联系和对接，联动推
进“裕农通”智慧终端设备布放下
乡进村，并科学选点，将为广大村
民自助办理社保业务提供极大便
利，助力打通社保服务“最后一公
里”，进一步推进全市社保服务“就
近办、自助办”的便民目标。

（何泽江）

理财热线 0668-2873003

中行推出办理个人养老金业务
享八重好礼活动

理财热线：3395027

近日，中国银行广东省分行推
出办理个人养老金业务享八重好
礼活动。

一重礼：预约有礼
活动期间，首次预约开立个人

养老金资金账户即有机会获赠
15.88元微信立减金。

二重礼：开户有礼
活动期间，首次开立个人养老

金资金账户即有机会获赠 88-888
元微信立减金。

三重礼：分享有礼
每成功推荐 1 人，被分享人成

功开户后，分享人有机会获赠 5 元
微信立减金，每月最高 300 元微信
立减金。

四重礼：体验有礼
活动期间，首次开立个人养老

金资金账户且缴存 10 元及以上，
即有机会获赠5元微信立减金。

五重礼：入金有礼
活动期间，缴存满 1000 元赠

10元微信立减金。
六重礼：缴满有礼
活动期间，缴存满 12000 元赠

50元微信立减金。
七重礼：客群专属礼
活动期间，代发客户首次新开

个人养老金资金账户，次月可抽取
5-50元微信立减金。

八重礼：省税有礼
享每年个人所得税税前扣除

12000 元税收优惠额度，最高省税
5400元/年。

温馨提示：
1、活动时间：即日起至2023年

11月30日
2、活动对象：中国银行广东省

分行（不含深圳）客户
3、具 体 活 动 详 情 详 见 各 活

动 页 面 规 则 。 权 益 数 量 有 限 ，
先 到 先 得 ，赠 完 即 止 。 所 载 权
益 若 有 变 动 ，请 以 中 行 最 新 资
料为准。

（林映）

((图片来源于网络图片来源于网络))

近日，工行为客户送上初冬专
属好礼。

活动1：爱购茂名！即日起至12
月31日，工行信用卡用户每逢周六日
在指定活动门店消费，使用微信绑定
工商银行信用卡支付，即有机会享受
满减优惠，其中在茂名中石油指定加
油站加油，即有机会享受满200元立
减30元优惠；在茂名昌大昌超市、新
华书店指定门店消费可享满50随机
立减10~20元；在茂名燊辉燊麦、利特
斯曼、皇家饼业消费可享满20元减10
元优惠，优惠名额有限，先到先得！

活动 2：爱购双十一！即日起
至 11 月 30 日，工银信用卡“62”持
卡人、VISA 双标卡持卡人、万事达
双标卡持卡人在淘宝指定交易渠
道（淘宝、天猫商城）消费分期达
标，选择工商银行信用卡分期，即
有机会享分期满 300 减 15 元、满
1000 减 50 元、满 2000 减 100 元，活
动名额有限，先到先得。

活动3：爱购加油日！即日起至
12月31日，每周一10:00~22:00，工银
信用卡持卡人在“易捷加油”APP首
页点击石化钱包“充值”按钮，进行账

户线上充值是，通过支付宝绑定的工
行信用卡支付，可有机会享受单笔充
值订单金额满 300元随机立减9.9~
99元优惠，活动名额有限，先到先得。

活动 4：个人养老金首缴有礼！
即日起至11月30日，在工行开立个
人养老金的客户，在2023年通过手机
银行“个人养老金专区-资金转入”
缴存的客户，当年首缴金额为12000
元的客户，即可获得100元微信立减
金，缴存金额超1000元到低于12000
元客户即可获得30元微信立减金；
缴存金额超20元但低于1000元客户

即可获得20元微信立减金。
这么多优惠活动，您心动了

吗？赶紧拿起您的手机参与进来
吧！具体活动规则和操作流程请
关注“工商银行茂名分行”微信公
众号或咨询工行各网点。

(伍昶戎)

工行初冬专属好礼惠客户

理财热线：2284661

联合代销机构打折促销

据笔者不完全统计，11月份以
来截至发稿，已有 7 家基金公司发
布了近 10 份有关旗下基金开展直
销费率优惠活动的公告。

例如，11 月 13 日，明亚基金管
理有限责任公司发布公告称，为更
好地满足广大投资者的理财需求，
决定自 11 月 13 日(含)起在公司直
销柜台和网上交易系统开展基金
申购(含定期定额投资)费率优惠活
动。具体来看，2023 年 11 月 13 日
(含)至2024年2月13日(含)，通过明
亚基金直销柜台和网上交易系统
(含官网和微信公众号等)申购(含定
期定额投资) 明亚价值长青混合型
证券投资基金 A 类份额、明亚中证
1000 指数增强型证券投资基金 A
类份额、明亚久安90天持有期债券
型证券投资基金 A 类份额时，申购

(含定期定额投资)费率为原费率的
0折。

此外，基金公司还常常与代销
机构联合打折促销，开展费率优惠
活动。截至 11 月 14 日，有近 40 家
基金公司发布了关于旗下部分基
金新增销售机构并参与其费率优
惠活动的公告，万家基金发布了 15
份相关公告，数量居首。

专精特新企业高质量发展促
进工程执行主任袁帅表示，基金公
司在选择新增代销平台时，会综合
考虑代销平台的获客能力、投顾服
务、营销实力、客户偏好、费率等多
个因素。在给予费率优惠活动的
时候，也会根据不同代销平台的特
点和优势来制定不同的策略，以实
现双赢的效果。

前海开源基金首席经济学家
杨德龙认为，基金公司在选择代销
平台的时候，会将费率更优惠的平

台纳入考虑范围，更好地落实降费
的优惠。

谈及未来基金公司参与费率
优惠活动的趋势，聂清云认为，可
能会出现两种情况：一种是费率
优惠活动的规模和幅度逐渐趋于
稳定，基金公司更加关注产品创
新和服务质量；另一种情况是竞
争更加激烈，各基金公司会推出
更具吸引力的优惠活动来争夺市
场份额。

提高内功适应挑战

尽管降低费率可以吸引更多
的投资者购买基金，但是基金长期
表现和投资价值才是投资者更应
该考量的。提高基金管理能力、资
产配置水平以及基金公司自身的
实力等能够提升基民投资回报预
期更重要。

“在费率普遍降低后，基金公

司在规模上的竞争必然会进一步
加剧，基金行业可能会加速洗牌，
特别是中小基金公司的处境会更
为困难。”星图金融研究院研究员
武泽伟向笔者表示。

南开大学金融发展研究院院
长田利辉表示，在市场份额的争夺
中，由于中小基金公司的规模较
小，降低费率可能会导致其营收下
降，对公司的经营造成一定压力。
但是，这也可能会促使中小基金公
司加强自身的内功，提高投资管理
和服务水平，增强自身的竞争力，
实现特色发展，改变同质化竞争的
局面。

袁帅认为，降低费率对于基金
公司和投资者都可能带来一定的
影响，基金公司需要灵活应对市场
变化，提高自身服务质量和投资管
理能力，以适应市场的变化和竞争
的挑战。 (吴珊 彭衍菘)

本报综合报道 11月份以来，多家基金
公司密集发布旗下部分基金新增代销机构
及参与其费率优惠活动的公告，同时，还有
部分基金公司直销渠道费率优惠，折扣直
接降至“0折”。

Co-Found智库金融行业研究负责人
聂清云在接受笔者采访时表示，对于投资者
而言，费率优惠活动可以带来两大好处。首
先，费率优惠可以降低投资者的交易成本，
提高投资回报率；其次，可以鼓励投资者增
加投资金额，从而获得更多的收益。

随着费率优惠活动的广泛深入开展，
业内人士分析认为，这将加剧基金公司之
间的竞争，中小规模的基金公司将面临更
大的压力。


