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▲提问环节，实体商家说出心中疑惑。

▲研讨会上，实体商家“自报家门”，增进了解。

▲互动环节，讲师针对商家提出的问题进行解答。

▲正商集团讲师讲解短视频制作技巧。

▲正商集团讲师分享经验。

▲7月12日，正商集团来宾分部第一期实体店老
板流量研讨会开班。

精准“把脉” 破解实体经营的“流量困局”

7月12日，来融数智商学院联合正商集团举办来宾分部第一期实体店老板流
量研讨会，成为实体商家突破流量瓶颈的“破局”钥匙。来自婚纱摄影、汽车销
售、教育培训、人力资源服务等多个行业的实体店负责人齐聚一堂，围绕线上流
量变现与实体生意数字化转型等核心议题展开深度交流，共同探寻在数字时代下
实体经营的新路径。

活动中，拥有多年实战经验的正商集团讲师团队以“实用、落地”为核心，带来
了一场针对性极强的内容分享。从同城流量的精准获取技巧，到如何打造能引发
关注的爆款短视频内容，再到AI数字人在短视频制作与直播场景中的创新应用，
每一项内容都紧扣实体商家的实际需求。

值得一提的是，讲师团队并非采用“一刀切”的教学模式，而是结合不同行
业的特性，量身定制了全链条的运营方案。针对服务型商家，重点讲解如何
通过打造个人 IP、建立客户信任，让服务价值可视化；针对零售型商家，聚焦
直播间的科学排品与私域用户的“裂变”技巧，提高成交率；针对传统行业，则
提供了“从0到1”的新媒体入门指南，帮助经营者打破线下宣传的局限……这
种“行业定制化”的内容设计，让每一位经营者能快速找到适合自身的发力点，
为后续的实践落地奠定了坚实基础。

实践为真 从方法落地到成效显现

来宾分部第一期实体店老板流量研讨会的价值，正在通过参与商家的实际经
营成果逐步释放。不少实体商家迅速将学到的方法论转化为具体行动，在流量获
取、品牌传播和客户转化等方面取得了显著突破，让“理论”真正变成了“效益”。

来宾市倾城拾年婚纱摄影此前依赖“转介绍+线下推广”经营模式，线上宣传因
定位模糊未能“破局”。通过参与研讨活动，其明确了“技术优势→内容输出→品牌
传播”路径：拍摄“避坑指南”“外景推荐”等同城短视频，用“真实体验+情感共鸣”公
式拆解客户案例，精准触达本地新人。

江淮钇为来宾捷路通体验中心4S店曾面临“流量来了留不住”问题，线索转化
率不足。在参与研讨会学习“直播变现”和“私域运营”内容后，对客户线索进行分
类施策：为“询价客户”推送试驾礼包，向“对比车型客户”发送车主评价，邀“犹豫客
户”参与直播秒杀，实现从“流量”到“留量”的转化。

广西宏业投资集团也受限于传统宣传模式，存在业务信息触达效率低的问题。在
研讨会后，集团积极搭建新媒体体系：针对求职者制作“岗位解析”视频，为企业客户推
送用工案例，向学习者开设试听课程，计划引入AI数字人技术扩大服务覆盖范围。

深化赋能 让流量红利惠及实体经济

首期活动的成效，不仅体现在单个商家的经营改善上，更印证了“新媒体赋能
实体经济”的可行性。参与商家普遍反馈，无论是流量获取能力、内容创作水平，还
是客户转化效率，都得到了实质性提升。

不少商家借助学到的同城流量获取逻辑，实现了门店客流的稳步增长；通过优
化短视频内容创作方向，品牌线上曝光量显著提升，精准客群的触达效率也随之提
高。更有传统行业经营者表示，这些实操性极强的方法，不仅帮他们打破了线下宣
传的局限，更明确了数字化工具替代传统流程的路径，在降低运营成本的同时，服
务匹配效率得到有效提升。

7月23日，正商集团来宾分部第二期实体店老板流量研讨会将在来宾市融媒
体中心举办，持续深化“理论+实操”模式，进一步聚焦四大定位系统与同城流量变
现的关键环节，并新增AI数字人短视频、AI直播等前沿技术的应用教学，助力商家
实现从“流量”到“留量”的转化，推动私域用户精细化运营落地。

从婚纱摄影的品牌破圈，到汽车销售的转化提效，再到传统服务业的数字化转
型，正商集团来宾分部的线下沙龙活动，以“解决实际问题”为出发点，为实体商家搭
建起通往数字经济的桥梁。这些探索，不仅让参与者收获了看得见的成效，更成为媒
体融合服务实体经济的生动实践，为来宾市实体经济的高质量发展持续注入动能。

正商集团来宾分正商集团来宾分部线下沙龙成效渐显部线下沙龙成效渐显————

服务实服务实体经济体经济““破局破局””增长增长
推动人推动人工智能赋能千行百业工智能赋能千行百业
□□ 来宾市融媒体中心记者来宾市融媒体中心记者 韦韦 鑫鑫 刘刘 维维 文文//图图

参加正商集团来宾分部第一期实体店老板流量研讨会的商家合影参加正商集团来宾分部第一期实体店老板流量研讨会的商家合影。。

当下当下，，人工智能时代大幕已经拉开人工智能时代大幕已经拉开，，市场环境的迭代市场环境的迭代、、消费习惯的变迁消费习惯的变迁，，实体商家正面临着线实体商家正面临着线

上流量触达难上流量触达难、、线下客源转化弱的线下客源转化弱的““双重挑战双重挑战””。。如何打通线上线下融合的经营链路如何打通线上线下融合的经营链路，，成为实体经成为实体经

营者营者““破局破局””的关键的关键。。

来宾融媒数智商学院来宾融媒数智商学院（（以下简称以下简称““来融数智商学院来融数智商学院””））联合正商集团推出的实体店流量系列研联合正商集团推出的实体店流量系列研

讨活动讨活动，，针对这一痛点的精准施策针对这一痛点的精准施策，，以以““实战导向实战导向、、问题解决问题解决””为核心为核心，，聚焦同城流量获取聚焦同城流量获取、、短视频内短视频内

容运营容运营、、AIAI技术应用等实体商家最关心的议题技术应用等实体商家最关心的议题，，通过通过““理论拆解理论拆解++案例分析案例分析++工具实操工具实操””的模式的模式，，为为

不同行业的经营者提供可直接落地的解决方案不同行业的经营者提供可直接落地的解决方案，，进一步推动人工智能赋能千行百业进一步推动人工智能赋能千行百业。。


